
コミュニティ向けメルカリ無在庫転売 

 

 

 

 

 

 

 



メルカリ転売を行う利点 

① アマゾン以外からの収入源を増やす。 

② アカウントが停止になってもせどりには影響無し、 

 メルカリアカウントも新規取得は容易。 

③ 無在庫転売なので赤字の心配無し。※例外あり 

④ ツールの使用で半自動化可能。人も使えば９９％、ほぼ全自動！ 

 

① 【アマゾン以外からの収入源を増やす。】 

即金性もあり、書いたようにアマゾン以外からの収入を、 

簡単に増やすことが可能。 

アマゾンメインに商品選定を行うから、 

アマゾンに慣れている自分たちにはすごくやりやすい環境！ 

 

② 【アカウントが停止になってもせどりには影響無し、 

  メルカリアカウントも新規取得は容易。】 

メルカリでも無在庫&転売は禁止だが、 

罰則でアカウント停止になったとしても、せどりに影響は無く、 

メルカリアカウントも新規取得は比較的容易。 



③ 【無在庫転売なので赤字の心配無し。※例外あり】 

注文が確定してからアマゾンで発注をするので、 

あらかじめ仕入れをする必要も無く、不良在庫も発生しない。 

※規約違反で取引中止を言い渡されたタイミングによっては、 

赤字になる可能性あり。 

 

④ 【ツールの使用で半自動化可能。人も使えば９９％、ほぼ全自動！】 

基本はツールを使っての自動再出品、古い商品の自動削除。 

やることは最初の商品選定とコメントの返信と発注のみ。 

クラウドワークスなどを利用して求人すれば、 

発注作業１件辺りを１００円、+コメントの返信での募集でも、 

数日で１０件近くの応募者がいたので、ここを外注化すれば 

実質商品選定のみで自動収益化が可能。 

 

 

 

 

 



具体的なやり方 

① プライム会員になっている事とツール使用が前提。 

② 商品選定はギフト可能なプライム商品をメインに。 

③ 売れたらプライム発送で直接購入者へ 

④ 支払いはカードかアマテンなどアマゾンギフトを安く購入 

⑤ 妨害対策 

 

① 【プライム会員になっている事とツール使用が前提】 

プライム会員になることによって、送料の問題を解消。 

急かす人も多いので注文受けてから翌日、翌々日くらいに 

届くのが理想的。 

だからといって当日到着だと転売バレバレなので注意。 

午前中に注文を受けたら翌日の夕方以降、午後なら２日後辺りに

届くよう日時指定したら、個人で発送した場合の最短日数程度に 

なるので、到着日時を調整する。 

 

有名どころで、ツールは「メルポン」と「らくめる」がある。 

「メルポン」は月額無料で出品のみ１個に付き１５円の課金制。 



評価以外の機能をメルポンでできるが、全体的に 

動作が重いのが難点。 

取引相手のメルカリユーザーネームと、 

発送先住所（本名）が分かれていて、 

注文商品が複数かぶるとすごく使いづらい。 

コメントの確認をしやすいのが唯一の利点か？ 

 

「らくめる」月額料が９９８０円かかるが、 

自動で再出品、古い商品の削除をやってくれる 

頼もしいツール。 

１商品ごとの再出品間隔も設定できるので、 

短時間での大量出品によるペナも受けづらい。 

エクセルでデータを組む必要があるが、 

現在、このツールのみで回している。 

動作も軽く、取引連絡などもこのツールから行っている。 

  

  

  



② 【商品選定はギフト可能なプライム商品をメインに。】 

プライムがある商品をメインに選定していく。 

アマゾンランキングを参考に自分は選定している。 

 

特にアマゾンが在庫を持っているのは在庫切れしにくいので、 

長期的に売ることも可能。 

モノレートを見て、在庫切れの頻度、復活までの期間も見ておくと、 

失敗する確立は減る。 



自己発送のみの取扱商品はできるだけ扱わないように。 

（発送までの日数が読めないことと、発送元日本でも海外から 

発送する出品者もいる。） 

 

③ 【売れたらプライム発送で直接購入者へ】 

メルカリで商品が購入されたら、 

アマゾンから直接購入者へ発送を行う。 

そのまま発送を行うとほぼ納品書が同封されるので、 

「ギフト設定」で納品書を省く必要がある。 

 



この時、なぜアマゾンの箱で届くのかをギフトメッセージ内に、 

なんとなくそれっぽいことを書いて、購入者を納得させる。 

（マルチチャネルなど専門用語を入れることで、 

雰囲気で納得させる） 

メルカリはスマホのみでネットをする利用者も多いので、 

ヤフオクほど購入者の転売に対する意識は高くない。 

（ネット知識が乏しい） 

出品者（こちら側）が業者だからアマゾンの箱で届くと 

思わせられれば OK。 

 

④ 【支払いはカードかアマテンなどアマゾンギフトを安く購入】 

アマゾンで購入する際は、カードかアマゾンのギフトポイントで 

支払うのが良い。 

カードならカード独自のポイントが付くので、 

購入するたびに、自分で使えるポイントが貯まる。 

アマテンなどでアマゾンギフトポイントを購入すると、 

アマゾンでの購入がお得に。 

定価の９５％前後で購入可能。 



 

 

 

 

 

 

 

 

⑤ 【妨害対策】  

まれに同業者や転売に厳しい人から 

「この商品、アマゾンの商品ですよね」 

等といったコメントを付けられることがある。 

メルカリ事務局にこのコメントが見つかるとペナルティを 

受けることがあるので、そういったコメントは見つけ次第即削除。 

コメントを残した相手をブロックするなど対処する必要がある。 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



注意点 

① アマゾンなど転売を臭わせる単語は出さない。 

② 代引きでの発送。 

③ 自己発送商品に気をつける 

④ 出品していた商品が在庫切れだったら 

  

 

① 【アマゾンなど転売を臭わせる単語は出さない。】 

メルカリは転売や業者の販売を嫌うので、 

そういった事を臭わせる単語はメルカリ上に 

出さないように注意。 

「ヤフオクなどで併売しています」 

も本来アウト。 

 

② 【代引きでの発送】 

まず無いでしょうが、間違えて代引きで発送しないこと。 

本来の価格がバレます。 

 



③ 【自己発送商品に気をつける】 

発送までにかかる日数がはっきりしない。 

送料が極端に高い場合がある。 

（自分が見た中では、沖縄北海道は９０００円、他無料など） 

在庫切れで数日後にキャンセルされる。 

納品書を入れない様連絡をする必要があり、 

対応してくれるかは出品者次第。 

 

④ 【出品していた商品が在庫切れだったら】 

まずはアマゾン内で同じ商品が別に登録されていないかを 

検索。 

どうしても見つからない場合は、アマゾン以外からの購入も 

視野に。 

見つからなかった場合は、すぐに購入者へ連絡。 

在庫が無いので同程度の商品で代替可能か？ 

OKならそれを発送、 

キャンセルを申し込まれたら、謝罪の言葉と、 

取引キャンセルの連絡をこちらから事務局に入れることを 



相手に伝え、相手より早くキャンセルの連絡を入れる。 

 

高額な商品も売れる 

１番売れやすいのは２０００円前後の商品が多いが、 

だからといって、１万２万の物が売れないかというと、 

そういうわけではない。 

自転車や家電など１万円を超える商品も売れる。 

利益も多くる取ることが可能。 

 

 

 

 

 

画像商品を９４８０円で複数回販売。 

利益は２０００円ほど。 

 



 

 

 

 

 

 

４７８０円で販売。 

利益は１５００円ほど。 

 

低価格の商品をたくさん回転させ、 

利益を取る方法もあるが、 

作業量を考えると、１個辺りの単価が高いのを 

狙うのも１つの手。 

 

 

 

 

 



まとめ 

一般的にメルカリ無在庫転売で 

出回っている手法は、 

「ノーブランド品」など低価格で仕入れられるが、 

自己発送の商品がほとんど。 

 

同じ商品を出しているライバルも多く、 

購入者の取り合い。 

せどりをやっている私たちは自己発送の怖さを知っている。 

  

アマゾンの検索能力はせどりで身に付けているので、 

関連商品の見つけ方、モノレートを駆使しての相場の確認など、 

一般の人より有利！ 

 

商品リストを作るまでが大変だが、 

あとはツールで回せるので、 

自動収入に近い形に持ってくることができる。 

 



個別コンサルもやっています。 

今回、 

メルカリ無在庫転売セミナー音声+このＰＤＦレポートを 

ご購入いただきありがとうございました。 

 

内容としては物販経験者をメインに行ったセミナーなので、 

細かい所などは端折った内容です。 

ただお聞きいただいたことで、 

通常のメルカリ無在庫転売とはやっていることは 

違うということは理解していただけたかと思います。 

 

せどりで得た知識を駆使し、 

メルカリ無在庫転売を行った結果、 

アカウント停止のリスクを極端に抑えた、 

転売方法になりました。 

 

この具体的な手法は、有料になりますが、 

一対一の１ヶ月集中コンサルと、メルカリの登録方法からまとめた 



２００ページを越えるマニュアルで集中的に、 

あなたにお伝えします。 

（１ヶ月全力集中コンサルを５万円でやっています） 

 

まだ参入者の少ないメルカリ無在庫転売。 

それでも一般的なノーブランド品を扱ったパターンだけが広まり、 

そこだけ飽和状態になっています。 

しかしせどりで得た知識を流用することで、 

ノーブランド品に左右されない！ 

ライバルのいない！ 

独自の商品リストを開拓していけます。 

 

このメルカリ無在庫転売集中コンサルで、 

まわりと違う、自分だけのメルカリ無在庫転売を作っていきましょう！ 

 

この集中コンサルに興味がありましたら、 

１度ご連絡ください。 

まだまだライバルの少ないうちに、 



互いにメルカリ無在庫転売を極めて行きましょう！ 

 

 

 

連絡先 

doriru2210@gmail.com 

 

ライン＠ 

@fuz6953r 

フェイスブック 

https://www.facebook.com/Amakasu.Yutaka 
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